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Neziskovy inkubator Nadace OKD

Nadace OKD je jiz Sestym rokem strategickym partnerem neziskovych aktivit v Moravskoslezském
kraji. Do komunity v priméru investuje 50 miliond korun roéné. V dubnu roku 2013 spousti
jako novinku ,Neziskovy inkubator Nadace OKD*, jehoz hlavni ambici je zvySovat kvalitu fizeni
neziskovych organizaci v Moravskoslezském kraji, v€etné& odhaleni pfilezZitosti i hrozeb
pro zucastnéné. Cilem projektu je zapojit az 40 organizaci do jednotlivych kurzl. Absolventi kurzu
strategického planovani s nejvétSim potencialem rozvoje &i nejvétSim mnozstvim hrozeb navic
osobniho kouce, ktery se bude detailné vénovat rozvoji dané organizace.

Uspé&sni absolventi tohoto projektu budou schopni efektivngji ziskavat finanéni prostredky, fidit
projekty po strance ekonomické i marketingové. Nevahejte a zapojte se, pokud mate chut zlepSovat
se v tom, co délate. Zaméreni projektu je svym obsahem jedine¢né, finan¢ni spoluu¢ast uchazec
symbolicka a proto nevahejte. Kapacita bude napinéna velmi rychle!

Realizatorem projektu je ob&anské sdruZeni Edukana, hlavnim partnerem je Nadace OKD a Ceskéa
spofitelna, a.s.

Terminy prihlasovani: od 24. 4. na kurzy Strategické planovani a Fundraisingova strategie,
ostatni terminy budou zvefejnény pozdéji

Kdo se muze zapojit: Do projektu bude zapojeno 15 - 20 neziskovych organizaci, z kazdé pak 1-2
osoby. Projekt je ur€en pro vedouci pracovniky, zodpovédné za strategické fizeni, fundraising
¢i komunikaci, pisobici v neziskovych organizacich s €innosti v Moravskoslezském kraji.

ke stazeni pfihlaska, kterou zaslete na email edukana@edukana.cz.

Misto konani Skoleni: Ostrava

Zpusob vybéru ucastniku: v pfipadé previsu poptavky nad nabidkou si vyhrazuje Nadace OKD
proveést selektivni vybér v poctu osob, pfipadné organizaci.


http://www.edukana.cz/
mailto:edukana@edukana.cz
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Témata Skoleni a terminy pro prihlaseni:

Strategické planovani

Strategické planovani je alfou a omegou rustu kazdé neziskové organizace. Stale vice organizaci
zZjistuje, ze v ném nejde jen o pojmy souvisejici s pripravou slozitych evropskych grantl. V dnesni
dobé zvysujici se konkurence v neziskovém sektoru je zfejmé, ze vétSina neziskovych organizaci
se v urcCité fazi svého Zivota bez strategického planovani neobejde. Ze zpracovaného strategického
planu vyplyva plan marketingovy, fundraisingovy, fizeni organizaci, finanéni fizeni a dalSi aktivity,
vedouci k dobrému fungovani NNO a predevsim Kk jejich udrzitelnosti.

V ramci $koleni, které bude realizovano jako dvoudenni, se G€astnici nauci:
e Zpracovat SWOT analyzu

e Zpracovat priorizaci jednotlivych témat dle vystuplt ze SWOT analyzy

¢ Zhodnoceni zavislosti slabych stranek a silnych stranek

¢ Pracovat s metodou brainstormingu

¢ Na fiktivni organizaci si vyzkousi cely proces véetné zpracovani priorit a naslednych opatfeni
Termin konani: 13.-14. 5. 2013

Délka trvani: 16 hodin

Pocet ucastnika: do 20

Vzdélavaci metody: prednaska, dialogické metody, skupinové metody, interaktivni metody
Cena 300,-

Fundraisingova strategie

Fundraisingova strategie pfimo navazuje na strategické planovani organizace. NNO musi planovat
s vicezdrojovym financovanim a to jak prostfednictvim grantl a dotaci, tak pfimym oslovenim
&i vlastni ginnosti. Ugastnici ziskaji globalni pfehled o dotacnich titulech v CR.

V ramci $koleni, které bude realizovano jako dvoudenni, se u€astnici nauci:

Zpracovat fundraisingovou strategii

Vyhledavat a vyuZivat zdroje financovani

Principim pfimého osloveni donatoru prostfednictvim interaktivnich technik
VyuZzivat Ansoffovu matici

Rozumét struktufe dotaénich titult v CR

Termin konani: 27.-28.5.2013

Délka trvani: 16 hodin

Pocet ucastnika: do 20

Vzdélavaci metody: prednaska, dialogické metody, skupinové metody, interaktivni metody
Cena 300,- K&
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Marketing pro (ne)ziskovky

Marketing neni zdaleka jenom doménou spole€nosti, zaméfenych na tvorbu zisku. Spravna
neziskovka si musi najit svUj produkt a ten komunikovat. Proto si musi organizace nastavit
parametry pro svou prezentaci, a to v€etné propagace, reklamy a PR. V ramci tohoto Skoleni bude
zapojena i Ceska spofitelna, ktera predstavi své marketingové produkty, které jsou rovnéz
nehmotné, stejné jako u NNO. Srovnani marketingu neziskového a podnikového muze
byt pro ucastniky velmi zajimave.

Ugastnici $koleni se nauéi:

VyuZivat marketingovy mix

Zhodnotit své vlastni vize a pfedstavy v oblasti marketingu
Postavit vize na realnych zakladech

Ziskaji pfehled o novych metodach oslovovani ,zakaznik(*
Budou schopni zpracovat marketingovou strategii organizace

Termin konani: 17. 6. 2013

Délka trvani: 8 hodin

Pocet ucastniku: do 20

Vzdélavaci metody: prednaska, dialogické metody, skupinové metody, interaktivni metody
Cena 250,- K&

Projektové rizeni

Zpracovani Ci vypracovani projektu s Zadosti o dotaci je v celém projektovém Fizeni pouze velmi
malou ¢asti. NNO budou v ramci daného tématu seznameni s nezbytnosti zpracovat projekty Ci
vystupy z pfimého osloveni vuci donatorovi v co mozna nejvysSi kvalité. Soucasti projektového
fizeni je také oSetfovani rizik, ktera mohou vzniknout v pribéhu realizace, vyhody i uskali tymové
spoluprace, techniky pro kvalitni planovani realizace projektu. V uplynulém obdobi jsme realizovali
vzdélavani na tuto problematiku, bude ale rozSifena o feSeni projektového fizeni v ramci fiktivni
organizace.

Ugastnici skoleni se nauéi:

Zakladnim principm projektového fizeni

Zpracovani Ganttova diagramu

Zpracovani hierarchického fizeni

OSetfeni rizik pfi realizaci projektu

Co je tym a jak funguje tymova spoluprace v ramci realizace projektu
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Termin konani: Cerven, bude urcen

Délka trvani: 8 hodin

Pocet ucastniki: do 20

Vzdélavaci metody: prednaska, dialogické metody, skupinové metody, interaktivni metody
Cena: 250,- K&

Rizeni neziskovych organizaci

Neziskovky funguji &asto na pratelskych ¢&i kamaradskych vztazich. Na jedné strané
je to kouzlo, které dava jejich Cinnosti osobni rozmér, na strané druhé mlze predstavovat urcita
rizika ve chvili, kdy se organizace profesionalizuje. Toto Skoleni se zabyva vztahy v oblasti fizeni
neziskovek, manazZerskymi praktikami i legislativnim ramcem, ve kterém se pohybuji lidé ve
vedoucich pozicich v neziskovkach.

Ugastnici $koleni ziskaji informace:

O metodach a principech fizeni neziskovych organizaci

O rozdilech mezi fizenim v ziskovém a neziskovém sektoru

O typech manazeru, jejich vhodnosti ¢i nevhodnosti pro jednotlivé pracovni pozice

O legislativnich podminkach fungovani NNO pfedevS§im vzhledem k novému obc¢anskému
zakoniku

Termin konani: bude stanoven

Délka trvani: 8 hodin

Pocet ucastnika: do 20

Vzdélavaci metody: prednaska, dialogické metody, skupinové metody, interaktivni metody
Cena: 250,- K¢

Finanéni fizeni NNO

Skoleni je uréeno pro manazery NNO, ktefi musi byt informovani o metodach a principech
financniho fizeni organizace. Tato ¢&ast vzdélavani bude pouze vstupni, na nauceni
se Ucetnictvi bude slouzit projekt partnerské organizace, ktery zalina vroce 2014
a o némz se dozvite nize tohoto dokumentu.

Ugastnici skoleni ziskaji informace o:

Jednotlivych ucetni programul, jejich vyhodach ¢i nevyhodach

Rozdilnostech v odvodu dani — hlavni a vedlejsi ¢innost

Ugtovani grant(i a dotaci

Povinnych odvod (silniéni daf, socialni a zdravotni poji§téni i s ohledem na DPP a DPC)
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Termin konani: bude stanoven

Délka trvani: 8 hodin

Pocet ucastniki: do 20

Vzdélavaci metody: prfednaska, dialogické metody, skupinové metody, interaktivni metody
Cena: 250,-

Novy obéansky zakonik a verejna prospésnost

Od ledna 2014 plati novy ob&ansky zakonik, na jehoz vniku se v poslednich letech podilely desitky
specialistl. Zasadni zmény Cekaji i neziskovky. Tykaji se zmény pravni struktury €i navaznosti
na statut verejné prospésnosti.

Termin konani: bude stanoven

Délka trvani: 8 hodin

Pocet uCastniku: do 20

Vzdélavaci metody: prfednaska, dialogické metody, skupinové metody, interaktivni metody
Cena: 250,-

Webové a IT dovednosti, legalni software

Vyuzivani internetu jako jednoho =z hlavnich komunikaCnich prostfedkl jak navenek,
tak uvnitf organizace, prace s pocitatem v oblasti prezentace NNO, vyuzivani socialnich siti pro
prezentaci NNO — to budou oblasti daného tématu. Ug&astnici budou seznameni
i sprincipy uzivani legalniho software a typy, ktery software si vybrat a jak jej ziskat
za vyhodnéjsSich podminek.

Termin konani: bude stanoven

Délka trvani: 8 hodin

Pocet ucastnik: do 20

Vzdélavaci metody: prednaska, dialogické metody, skupinové metody

Cena: 250,- K&
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Socialni podnikani

Socialni podnikani jako stale legislativné nedostate¢né uchopené téma bude pFedmétem
samostatného panelu, ktery bude zaméfen na zaméstnavani osob na chranéném trhu prace. Tento
blok bude ur€en max. 8 organizacim a to nejen z Moravskoslezského kraje.

Termin konani: duben, listopad

Délka trvani: 12 hodin (z toho 4 hodiny brainstorming, 8 hodin Skoleni)
Pocet ucastnik: do 20

Vzdélavaci metody: prfednaska, dialogické metody, skupinové metody

Cena: 250,- K&

Na setkavani se Vami se tési tym projektu

Jarmila Kolatova
Karolina Drozdova
Jifi Suchanek

Zaroven si Vam dovolujeme sdélit, Ze od ledna 2014 bude probihat dlouhodobé vzdélavani pracovniki
neziskovych organizaci — manazer v NNO, které je financovano z prostfedki OPVK. Skoleni bude probihat ve
Studénce, bude akreditovano.

Témata navazuji na vySe uvedena a budou rozpracovana na skutecné potfeby NNO.

Témata:

Ekonomika (dané, ucetnictvi, finanéni fizeni, cash flow NNO, fundraising, samofinancovani, pravo), celkem 94
hodin.

Management (management neziskové organizace, pfiprava projektl, strategické planovani, Fizeni NNO,
zvladani stresu, syndrom vyhoreni), celkem 53 hodin.

Marketing (marketing, komunikaéni dovednosti, prezentaéni dovednosti, efektivhi komunikace s médii),
celkem 34 hodin.



